Vertriebsmitarbeiter im AulSendienst (m/w/d)

(9375)
© standort: Berlin

Zweck und Ziel der Stelle
Ich bin KOTTER - und meine Ergebnisse strahlen!

Gestalte deine Zukunft im Team von KOTTER Services! Wir sind rund 16.400 engagierte Persénlichkeiten, die fiir
JKOTTER UNITED" stehen und Hand in Hand arbeiten. Als bundesweit tatige Unternehmensgruppe sind wir auf
vielfaltige Sicherheits-, Reinigungs- und Personaldienstleistungen spezialisiert und sorgen seit 90 Jahren fur
Sicherheit und Sauberkeit in allen Branchen.

KOTTER Cleaning ist seit 1985 mit dem Anspruch ,Werterhalt statt Wischen* aktiv und bietet ein breites Spektrum
an Reinigungs- und Servicedienstleistungen an.

Werde Teil unseres Teams als Vertriebsmitarbeiter in der Gebaudereinigung im Aul3endienst (m/w/d) fir das
Vertriebsgebiet Berlin/Brandenburg.

Entwicklungspotential / Perspektiven

e Attraktives Gehaltspaket

¢ Eine offene und ehrliche Arbeitsatmosphare

Ein bestandiger Familienbetrieb mit 90 Jahren Tradition gepaart mit der Aufbaustruktur
eines GroRBunternehmens

Neutraler Dienstwagen mit Privatnutzung und Tankkarte

30 Tage Urlaub

Planbare Arbeitszeiten dank Gleitzeitregelung und Mobile-Office

Professionelle Einarbeitung und Personalentwicklung

Eine unbefristete und sichere Festanstellung

Attraktive Angebote und Rabatte bei unseren Vertragspartnern Uber unser
Mitarbeitervorteilsprogramm

Bedeutung fur das Unternehmen

e Erfahrung im Vertrieb AuBendienst, idealerweise in Gebaudereinigung,
Facility Management oder Gebaudedienstleistungen

e Alternativ Erfahrung als Objektleiter (m/w/d), Kundenberater (m/w/d) oder
Sales Manager (m/w/d) im Facility Service

e Freude an Neukundenakquise und B2B-Vertrieb

¢ Kommunikationsstarke, Uberzeugungskraft und serviceorientiertes Auftreten

e Kaufmannische Kenntnisse, idealerweise im Bereich Kalkulation /
Angebotserstellung

e Strukturierte, eigenstandige Arbeitsweise und hohe Eigenmotivation

Aufgaben, Kompetenzen und Verantwortung

» Aktive Neukundengewinnung im Bereich Gebaudereinigung, Facility Services und
Gebaudedienstleistungen (B2B)

o Durchflihrung von Vertriebs- und Akquisegesprachen im AuBendienst

» Betreuung und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen im Facility Management



» Begleitung des gesamten Sales-Cycles: vom Erstkontakt liber Beratungsgesprache bis zum
Vertragsabschluss

» Erstellung von Angeboten, Kalkulationen und Leistungsverzeichnissen im Bereich
Gebaudereinigung

» Enge Zusammenarbeit mit Objektleitung, Niederlassung und operativen Einheiten

» Reprasentation des Unternehmens in Netzwerken und bei Kunden vor Ort

Kontaktdaten fur Stellenanzeige

Erkennst Du Dich wieder?
Dann melde Dich gerne bei uns - wir besprechen gemeinsam den weiteren Bewerbungsverlauf.

Du kannst uns anrufen, Deine Unterlagen online einreichen oder sie uns postalisch zusenden.
Ansprechpartner: Frau Nazmiye Guven

Telefon: 02012788474

Email: nazmiye.gueven@koetter.de

Whatsapp: +491732788128

Wir freuen uns darauf, Dich kennenzulernen!
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